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	CONTENIDO O TEMA A DESARROLLAR

	
*Análsis del Sistema Modular.


	GUIA O ACTIVIDADES

	
[bookmark: _GoBack]Teniendo en cuenta la Resolución 2339/16 http://www.edusalta.gov.ar/index.php/docentes/normativa-educativa/resoluciones/3151-res-min-n-2339-16 ,
los audios recibidos de la Profesora Miranda, donde explica el Sistema Modular. Realizar un Análisis FODA (Fortaleza-Oportunidad-Debilidad-Amenaza), de la Resolución en cuestión. Redactar como mínimo cinco ítems para cada variable analizada.

La sigla FODA, es un acróstico de Fortalezas (factores críticos positivos con los que se cuenta), Oportunidades, (aspectos positivos que podemos aprovechar utilizando nuestras fortalezas), Debilidades, (factores críticos negativos que se deben eliminar o reducir) y Amenazas, (aspectos negativos externos que podrían obstaculizar el logro de nuestros objetivos).
Ejemplos:
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Analisis de FODA

ANALISIS INTE

Debilidades:

D1: Falta de recursos econémicos

D2: Falta de capacitacion del personal
D3: Desconocimiento del rubro

D4: Grupos de trabajos no constituidos
DS: infraestructura limitada

Amenazas:
Al: Mucha competencia

A2: Cambios en el entorno
A3: Pérdida de recursos

Fortalezas:

F1: Propietario (local, maquinaria, etc.)
F2: Conocimiento del rubro
F3: Integraci6n con la comunidad

Oportunidades:

01: Creacion de nuevos empleos
| 02: Apoyo econdmico privado o
| gubernamental
03:Blisqueda de nuevas Alternativas
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Debilidades.

Puntos débiles internos al drea
que restan para el logro de las
metas.

Aspectos que reducen o limitan
Ia capacidad de desarrollo eficaz

y eficiente del drea de DCE

Puntos fuertes internos que
ayudan a lograr las metas.
Capacidades, recursos,
posiciones alcanzadas y
Ventajas para el desarrollo de
nuestro dmbito

actores externos que
constrifien el logro de las metas.
Hechos o situaciones del
entorno externo que pueden ser
obstéculos para que se puedan
aloanzar [as metas propias de.
DCE

Oporiunidades
oyunturas externas que
podrian potenciar el logro de las
metas

Hechos o situaciones del
entorno externo que favorecen la
consecucién de las metas
propias de DCE
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FORTALEZAS

Ambiente familiar. Su lema es:
Es tiempo de hacer grandes
amigos.

La maquinaria, a pesar de su
iempo, se ha mantenido
estable.

Servicios que presta:
Musculacién (pesas), Cardio
(ejercicios grupales: Bailo
erapia, fitness de combate),
uncionales (ejercicios con el
propio peso corporal). Estos
servicios se han ido
implementando poco a poco.
También venden aguas e
hidratantes.

OPORTUNIDADES

Se han presentado varias
propuestas para asociacion
con gyms.

Se han presentado propuestas
para el establecimiento de un
local mas grande, y por, sobre
todo, propio.

Factores socio-culturales:
Actualmente, estamos
viviendo una época que
podriamos denominar “Fitness
Craze 2.0", es decir, la gente
se ha vuelto a preocupar por
su imagen, y acuden al gym
para ponerse en forma.

DEBILIDADES

Situacién econdémica: No se
poseen los mismos recursos con
los que antes contaba, debido a
la pérdida de clientes.

Negocio dificil de mantener: A
pesar del boom del fitness,
mucha gente no se mantiene
constante con el ejercicio, por
diversas razones (dolor, tiempo,
no aceptan cambios en |a dieta,
etc.), por lo que muchos clientes
terminan siendo fugaces.
Espacio pequefio: El gym no
tiene el espacio adecuado para
aceptar mas carga de clientes.

AMENAZAS

La multiplicacién de la
competencia.

Con una situacién econémica
inestable, se plerde mucha
clientela.

Con mucha competencia
alrededor los clientes se ven

obligados a decidir por un solo
lugar.





